Ako buduci podnikatel musite mat na pamiti, Ze jeden

z kli€ovych momentov vo vasom podnikani bude prave sposob
prihovdrania sa k potencidlnym zdkaznikom. Preto ak chcete
spoznat naozaj uéinné a rokmi overené techniky predaja, ktoré
dokazu presvedéit, tak sa nevahajte prihlasit na nas workshop.

CO SA DOZVIETE

e (o su predajné techniky a preco su dblezité

e ako rozlisit spravnu predajnu techniku podla cielovej skupiny

e preco je dolezité poznat viacero predajnych technik a ako
pomahaju v biznise

KTO JE VAS LEKTOR

Mgr. Miroslav Macko - je key account manager, konzultant, projektovy

manazér a analytik. Od roku 2006 spolupracuje s firmami pri podpore
priameho a nepriameho predaja sluzieb a produktov. Stoji pri rozbehu novych
produktov a ziskavani novych kontaktov.

PODMIENKY

Ucastnik musf byt fyzicka osoba, nepodnikatel. s trvalym pobytom
v Bratislavskom kraji.

Ucast je bezplatna.

Workshop, ako jedna z foriem jednorazového
odborného poradenstva, sa organizuje v ramci
podaktivity 1.2 Akceleraény program, Narodného
projektu NPC Il — BA kraj. Kéd projektu
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EUROPSKA UNIA

*
* z Eurdpsky fond regionalneho rozvoja
OP Integrovana infrastruktdra 2014 — 2020

18.6.2020

16.00 — 18.00 hod.

KDE?
Online

KONTAKT:

ap@npc.sk
+421 2 20363324

www.npc.sk
www.sbagency.sk

REGISTRACIA

https://bit.ly/2ZdH5Ip

Ukoncenie registracie:
16.6.2020 do 14:00 hod.
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https://www.npc.sk/sk/events/osvojte-si-predajne-techniky/
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